
 
 

新闻稿 

 
  

 

  
  
  

 

 

路德维希港年度新闻发布会路德维希港年度新闻发布会路德维希港年度新闻发布会路德维希港年度新闻发布会 

巴斯夫巴斯夫巴斯夫巴斯夫 2007年业绩年业绩年业绩年业绩创创创创历史纪录历史纪录历史纪录历史纪录；；；；对对对对 2008年充满信心年充满信心年充满信心年充满信心 
 

• 2007年销售额年销售额年销售额年销售额和和和和不计特殊项目的不计特殊项目的不计特殊项目的不计特殊项目的息税前收益均息税前收益均息税前收益均息税前收益均创历史新高创历史新高创历史新高创历史新高，，，，分别分别分别分别

上升上升上升上升 10％％％％和和和和 5％％％％ 

• 取得了高于资本成本取得了高于资本成本取得了高于资本成本取得了高于资本成本 29亿欧元的亿欧元的亿欧元的亿欧元的利润利润利润利润 

• 2008展望展望展望展望：：：：销售额将再攀新高销售额将再攀新高销售额将再攀新高销售额将再攀新高，，，，不计特殊项目的不计特殊项目的不计特殊项目的不计特殊项目的息税前收益亦将息税前收益亦将息税前收益亦将息税前收益亦将

小幅增长小幅增长小幅增长小幅增长 

 

(2008年年年年 2月月月月 22日日日日，，，，上海上海上海上海) 2007年对巴斯夫又是一个创纪录年。由于

有机增长和收购业务的积极贡献，巴斯夫取得了近 580 亿欧元的销售

额，不计特殊项目的息税前收益超过 76 亿欧元。巴斯夫执行董事会

主席贺斌杰博士今天在德国路德维希港总部召开的年度新闻发布会上

表示：“这是非常好的业绩。我们的员工尤其感到自豪，因为近几个

月经济形势的挑战明显增加。”尽管如此，贺斌杰博士对 2008 年巴

斯夫业务发展前景仍然充满信心。 

 

2007 年，巴斯夫取得了高于资本成本的利润达 29 亿欧元，再次实现

可盈利增长，且增长率超过了市场水平。销售额增加了 10%，收购业

务的整合现已完成，这些业务为 2007年销售额贡献了 36 亿欧元。总

而言之，不计特殊项目的息税前收益攀升了 5%。  
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运营活动提供的现金达 58 亿欧元，达到了上一年的高水准。巴斯夫首席

财务官 Kurt Bock博士说：“稳固的运营现金流和健康的资产负债状况是

巴斯夫的两大核心实力。” 

 

2007年第四季度， 巴斯夫的销售额略有提高近 2个百分点，不计特殊项

目的息税前收益则减少了 3%，主要由于重点装置的年度大修持续时间较

预期长，使得产能利用率低。销售量需求和订单量依然强劲。 

 

巴斯夫对巴斯夫对巴斯夫对巴斯夫对 2008年年年年信心十足信心十足信心十足信心十足，，，，并设定远大目标并设定远大目标并设定远大目标并设定远大目标 

 

贺斌杰博士说：“2008 年伊始，巴斯夫在去年的基础上开端顺利，订单

量保持强劲，装置的产能利用率很高。因此我们预计 2008 年巴斯夫将继

续良好的发展态势。” 

 

巴斯夫的 2008年业务计划基于以下假设条件：  

• 全球经济增长微缓，且全球化学品生产 (除药品) 增速为 2.8%； 

• 2008年期间美国利率持续走低，欧洲将产生微弱连带效应； 

• 欧元/美元的汇率均值为 1.45； 

• 2008年布伦特原油平均价格约为 78美元/桶 

 

以下情况可能给公司带来风险： 

• 全球信贷危机导致的持续不稳定； 

• 客户行业特别是建筑和汽车行业的不良发展势头； 

• 汇率日趋不平衡； 

• 原材料价格持续走高，尤其是原油价格导致的经济风险； 

• 地缘政治紧张状况加剧。 
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因此巴斯夫将继续大力推进优化产品组合、提高效率和减少成本的举

措。2008 年，为确保公司长期的竞争力，将继续按照之前发布的目标不

断提高巴斯夫集团的生产力。 

 

“假设不改变产品组合，2008 年我们的目标是将销售额和不计特殊项目

的息税前收益略有提高；每年都以高于化工市场平均值的速度增长；并

且我们相信巴斯夫能够在任何一年都至少获得资本成本的利润。”贺斌

杰博士说。 

 

化学品业务化学品业务化学品业务化学品业务：：：：销售额和盈利均获两位数的增长销售额和盈利均获两位数的增长销售额和盈利均获两位数的增长销售额和盈利均获两位数的增长 

 

化学品化学品化学品化学品业务 2007年获得了两位数的增长，销售额超过 140亿欧元，主要

归功于新收购的催化剂部门， 首次贡献了第一个全年度的销售额。化学

品部不计特殊项目的息税前收益达到 20亿欧元新高。 

 

产量更高与价格增长使塑料塑料塑料塑料部的销售额与不计特殊项目的息税前收益出

现提升。销售额提高了 6%，达到 135亿欧元，而不计特殊项目的息税前

收益攀升了 9%，达到 13亿欧元。 

 

特性产品特性产品特性产品特性产品业务的销售额增长超过 15%，达到 117 亿欧元。取得这样的成

绩尤其要归功于新收购的业务。化学建材部和特性化学品部的收入增加

抵消了涂料部和功能性聚合物部收入的减少。 

 

农化与营养品农化与营养品农化与营养品农化与营养品业务中，农化产品部取得了更高的销售额，而精细化学品

部在在剥离部分业务的情况下仍能保持销售额和去年几乎持平。这两个

业务部门的收入之所以都能够得到显著提高，原因在于更高的农化产品

销售价格和精细化学品部的成功重组。  
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原油与天然气原油与天然气原油与天然气原油与天然气业务的销售额和收入下降。勘探和生产的销售额下降，但

是天然气贸易销售额却因销量增加而上升。然而，基于原油价格的销售

价格调整出现滞后，导致天然气贸易收入较上年大幅降低。 

 

各地区销售进一步增长各地区销售进一步增长各地区销售进一步增长各地区销售进一步增长 

 

受到催化剂部和化学建材部销售增长的驱动，以及中间体部和无机化学

品部销量和价格双增长，欧洲欧洲欧洲欧洲的销售额(根据公司所在地)增长了 9%。但

由于受到石油和天然气业务的影响，欧洲的息税前收益较 2006年微降

1.3%。 

 

北美北美北美北美的销售额以当地货币计算增长 13%，若以欧元计算则增长 5%。

2006 年收购的业务为化学品和特性产品的销售额的显著增长作出了巨大

贡献。货币因素导致塑料和农化产品销售额下降。息税前收益为 7.62 亿

欧元，较 2006 年下降 12%。计划中的石化部装置检修、路易斯安那

Geismar 的 TDI 装置停产数周等一些一次性影响，以及汽车和建筑行业

较低的市场需求和较高的特殊项目造成息税前收益的下降。 

 

巴斯夫在亚太区亚太区亚太区亚太区继续保持快速增长：销售额若以当地货币计算增长超过

25%，若以欧元计算则增长 18%。增长最大的是化学品业务，特别是新

加入的催化剂业务。在塑料和特性产品业务中，新启动的装置获益于高

出平均增长的亚洲市场。息税前收益为 8.28亿欧元，较前一年增长超过

4 倍，原因是化学品和塑料业务收益的强劲增长和特别项目的大幅降

低。 

 

南美南美南美南美、、、、非洲和中东非洲和中东非洲和中东非洲和中东地区的销售额以当地货币计增长 28%，以欧元计增长

24%。息税前收益增长 45%至 3.11 亿欧元，主要由于南美尤其是巴西

的农化产品的价涨量升。在大豆价格坚挺、糖类需求巨大的良好市场环

境下，出口导向的客户更多投资于高价值农作物保护产品。建筑涂料和
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汽车涂料的销售额也有增长。对南非催化剂业务的成功整合也为收益作

出贡献。 

 

关于巴斯夫关于巴斯夫关于巴斯夫关于巴斯夫  

巴斯夫是全球领先的化工公司——The Chemical Company。公司的产品范围包括从原

油和天然气、化学品、塑料、特性化学品、农用产品到精细化学品。作为值得信赖的合

作伙伴，巴斯夫帮助各行各业的客户取得更大成功。通过提供高价值产品和智能解决方

案， 巴斯夫在应对全球面临的问题中扮演重要角色，如气候保护、能源效率、营养以

及交通等。2007年，巴斯夫全球员工超过 95,000名，销售额近 580亿欧元。若想获得

更多关于巴斯夫的信息，请访问:  www.basf.com。 

 

巴斯夫与大中华市场的渊源可以追溯到 1885 年，从那时起巴斯夫就是中国的忠实合作

伙伴。它是中国化工领域最大的外国投资商之一，目前巴斯夫在大中华区员工人数超过

6,000 名，拥有 27 个全资子公司和 10 个合资公司。2007 年，巴斯夫在大中华区的销

售额超过 44亿欧元。欲了解更多信息，请登陆www.greater-china.basf.com。 

 

前瞻性声明前瞻性声明前瞻性声明前瞻性声明 

本新闻稿内容包含以巴斯夫管理层的当前预计、估计和期望以及现有信息为基础的前瞻

性声明。 这些声明并不保证未来的业绩，声明中涉及难以预计的风险和不确定因素，

并且对未来事件的假设并不精确。 许多因素可能导致巴斯夫的实际结果、业绩或成就

与这些声明明示或默示的情况不一致。 对于本新闻稿包含的前瞻性声明，我们不承担

任何更新责任。 

 


